VISITAS FILIAL DIA 16 E 17 DE JANEIRO. 
No dia 16/01 realizei visitas com representante Djoni, nos clientes Manoel Marchetti e Kalleo portas. 
Manoel marchetti – conversamos com comprador Lauro, Lauro informou que tem demanda de mais ou menos 100 baldes mês, compram hoje com sayer lack 20% da demanda e dioxil 80%, realizamos a coleta das amostras do fornecedor Dioxil, compram da Dioxil devido ao preço e com a Sayer lack devido a qualidade, pois possuem alguns clientes de alto padrão que exigem uma tinta melhor.  O terceiro fornecedor seria para redução de preços, na saida do cliente o representante da Farben estava chegando para coletar amostra, sugestão é que seja desenvolvido o mais rápido possível pois precisamos primeiro aprovar os preços para depois mandar as amostras. Combinado com Djoni que vai enviar a cotação e ficar no pé do comprador para ter um feedback sobre os valores após a aprovação do preço partimos para a solicitação das amostras. 

Kalleo portas, cliente compra hoje com a revenda ( madville – Djoni vai prospectar) pois não consegue fazer uma programação, compra quando as portas estão sendo finalizadas, estão comprando em media 10 latas por mês (marca sayer lack) , Djoni vai enviar uma cotação para o cliente com nossos valores, assim que forem aprovados os valores ele solicita amostra. 

Dia 17/01 visita com Claudinho – pinturas Kele, cliente informou que está comprando devido a amizade que tem com o Claudinho, pois nossos preços e prazo de produção estão fora da concorrência. 


